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MAS BARATO DEL ANO

U
FIN,

EL FIN DE SEMANA

acié con la conviccién de reac-

15-18 DE NOVIEMBRE 4
fivar la economia y fomentar el

N consumo, se llama Buen Fin, no

solo por ser un fin de semana lle-
no de descuentos, sino porque al
hacerlo, se utiliza el poder adquisi-
tivo para reactivar la economia, al
mismo tiempo que el consumidor se
beneficia comprando diversos arti-
culos con los mejores precios.

Iniciativa Privada, el Gobierno de
la Republica y Medios de Comuni-
cacion se solidarizan para llevar a
cabo una vez al ano el Buen Fin.

Durante cuatro dias 15, 16,17 y 18 de
noviembre del presente ano, se po-
drd comprar bienes y servicios tales
como ropda, zapatos, comida, autos,
electrodomésticos, mascotas, etc.,
Qa precios muy accesibles.

En esta ocasién participardn mas de
660 mil comercios, empresas de au-
toservicios y turismo que ofrecerdn
grandes descuentos que irdn desde
el 10% hasta el 70% lo cual serd muy
atractivo para los clientes.

Al igual que el ano pasado, la ca-
dena de tiendas Wal-Mart se ade-
lantard ofreciendo grandes ofertas
unos dias antes de la realizacién del
Buen Fin, aunque cabe reconocer
que también este ano las compras
por internet vienen pisando fuerte,
pues también su oferta es mucho
muy atractiva para el consumidor,
en cuanto al ahorro de tiempo.

La lista de tiendas participantes
es muy extensa y para conocerlq,
analizarla y tomarla en cuenta an-
tes de hacer cualquier tipo de com-
pra, se puede acceder al sitio web
www.elbuenfin.org y elegir bien.

Cabe senalar que la Cdmara Na-
cional de Comercio Servicios y
Turismo, (Canaco) calcula que del
15 al 18 de noviembre del presente
ano se registrardn ventas por mads
de 17 mil 300 millones de pesos.

Asimismo, se informé que este ano
se logrard la participacién de mas
de 73 mil puntos de venta distribui-
dos en toda la ciudad.
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:.Qué es el Buen Fin?

Con apenas cuatro anos de naci-
miento, este ano el Buen Fin tendrd
cambios y recompensas para los
consumidores que adquieran arti-
culos en el sector formal, pues se
lanzard el programa “Sorteo Fiscal”
que es una loteria fiscal que benefi-
ciard a todos aquellos que cuenten
con un RFC.

¢Quiénes estdn detras del
Buen Fin?

Las asociaciones que estan detrds
de la organizacién del Buen Fin son:
Organizacién Nacional de Tiendas
de Autoservicio AC (ANTAD), Conse-
jo Coordinador Empresarial (CCE),
ABM, Iniciativa es México, Concana-
co y Secretaria de Economida.

Y las organizaciones aliadas son:
Asociacién Mexicana de Internet
(AMPICI), Radio y TV Mexicana, Me-
dios Masivos México, El Economista,
Excelsior, Alcaldes de México, Profe-
co, SAT y Fonacot respectivamente.
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CHEVROLET

SERVICIO CON VALOR

CAMBIO DE ACEITE Y FILTRO + REVISION
DE 25 PUNTOS DE SEGURIDAD DESDE:

$399

PARA MODELOS 2010 Y ANTERIORES

chevrolet.mx

*Precio $399 para vehiculos Aveo, Chevy, Corsa, Matiz, Tornado L4 y Optra. $549 para vehiculos Captiva Sport L4, Colorado L4, Express Van y Malibu L4. $599 para vehiculos Captiva VG,
Cheyenne, Colorado V6, Cruze, Malibu VE, Silverado, Suburban, Tahoe y Traverse. Precios del servicio incluyen Aceite Mineral SW30, filtro de aceite, revision de 25 puntos de segquridad y
mano de obra. Todos los precios incluyen IVA. Aplica sdlo para vehiculos Chevrolet aiios modelo 2010 y anteriores. Precios validos en la Replblica Mexicana hasta el 31de diciembre de 2013.
D.R., © General Motors de México, S. de R.L. de C.V., Av. Ejército Nacional 843, Col. Granada, 11520, México D.F. 2013
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hora que el Buen Fin se acer-
Aca (del 15 al 18 de noviem-

bre) también se acercan
cientos de posibilidades de realizar
excelentes compras con muy bue-
nos descuentos que se pueden pa-
gar a meses sin intereses utilizando
las tarjetas de crédito.

Por eso aqui les ofrecemos algunas
estrategias para que en el caso de
utilizar su tarjeta de crédito en esta
temporada lo haga de manera res-
ponsable y asi evitar en la manera
de lo posible, que sus compras se
tfraduzcan en un dolor de cabeza.

- Elaborar un plan: antes que nada
es importante realizar una lista de
los productos o articulos que de ver-
dad se necesiten o bien lo que se
quiere comprar ya sea para su uso
personal o para regalo.

Para ello es indispensable realizar
una comparacion de precios en
una o tres tiendas departamentales
con el fin de verificar cudl es la me-
jor opcidn en el precio.

- Presupuesto total: antes de realizar
cualquier compra hay que tener en
cuenta cual es el presupuesto total
con el que se cuenta, es decir cudn-
to es el dinero que se puede gastar
y no excederse por mds buena que
sed la oferta que se cruce en nues-
tro camino, pues el problema serd al
pagar.
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Uso responsable de
las tarjetas de crédito.

Por Marisela Ortiz Castaneda

- Meses sin intereses: hay que tener
mucho cuidado con el famoso slo-
gan de compra ahora y paga en
12, 18 o hasta 24 meses sin intereses,
pues esto implica que las compras
que realice durante el Buen Fin, las
seguird pagando el préximo ano
cuando tenga lugar el Buen Fin del
ano 2014, por lo tanto no tendrd el
suficiente crédito disponible para
poder hacer mds compras o algdn
pago via tarjeta de crédito de ma-
nera urgente.

Informacién proporcionada por la
Confederacién de Cdmaras Na-
cionales de Comercio (Canaco),
ha mencionado que el Buen Fin a
redlizarse este mes de noviembre
tendrd un aumento de 140 millones
de pesos en ventas, esto debido a
que bancos participantes, tiendas
departamentales y autoservicios
ofrecerdn promociones con el pago
de tarjeta de crédito por 6, 12, 15 y
hasta 18 meses sin intereses.

Por otro lado el Banco de México
sefala que 7 de cada 10 tarjeta-
habientes son clientes totales, esto
quiere decir que sélo pagan los inte-
reses por sus compras y no generan
un plan de pago adecuado para
enfrentar la deuda a mediano o lar-
go plazo, de ahi que resulta impor-
tante depositar a su tarjeta un poco
mas del minimo requerido.

La Asociacién Mexicana de Internet
(AMPICI) ha dado a conocer que
comprar a meses sin intereses ha
registrado un crecimiento del 1
respecto al 2011 aungue reconocio
que auln hace falta mads informa-
cién para ofrecer mejores ofertas
y poder diversificar los métodos de
pagos y generacion de confianza
entre los clientes.
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ubre lo que puedes lograr

meses sin intereses’

En tiendas como: Wal-Mart, Soriana, Chedraui, Comercial
Mexicana, Costco, Sam's Club, Liverpool, Palacio de Hierro,
Sears, Sanborns, Suburbia, Cimaco, Home Depot, Office Max,
Office Depot, Ofix, Deportes Marti, entre otros

Dobles ScotiaPuntos

En todas tus compras?

iSiguenos en Facebook para tener la oportunidad de ganar bonos de ScotiaPuntos!

n Scotiabank Mexico a @5ScotiabankMX www.scotiabank.com.mx/elbuenfin

Solicita tu Tarjeta en nuestra sucursal m@s cercana.

Promacién vigente del 15 ol 18 de noviembre de 2013 * En meses sin intereses aplican restricciones, temmincs y condiciones de coda negocio. Consulta en coda establecimiento los plazos, monto minimo de comipra, deportomentos, moncas 'y articuos
participantes. Los meses sin intereses debentn solicitarse al moments de la compra. * Diobles ScotiaPuntos aplican en compras minimas de $500 pesos. Los dobles ScotioPuntos se otorgan sobre los puntos bose de acuendo of esquema de ocumulacion de coda
Tarjeta. Los ScotiaPuntos base odicionales se acreditaran 7 dias hibiles después de o compra. Debes estar inscrito al programa Scotia Rewards Pius para recibir los dobles ScotiaPunitos. Solo aplioa en compras naconales realzodas en: supermerncadas,
restaurantes, tendas departamentales, ciubes de precios, hoteles, aerclineas, musblerias, tiendas de ropa para toda ka fomilia, tiendas de deportes, zopaterias, servicios de telefonia, compras por intemet y tiendas electrinicas, CAT PROMEDIO de 1
promeckin Meses sin Intereses 0% sin VA, Tosa de interés promedio de esta promocién 0% anual. CAT PROMEDIO poro Torjetas de Crédite: Scotia Travel Clasico 56.3% sin VA, Tosa de Intenés Promedio Anual de 41.03%, Comsién Anual de $550 sin IVA;
Scotia Trovel Oro 48.7% sin VA Tasa de Interés Promedio Anual de 37 78%, Comision Anual de $750 sin IVA; Scotia Travel Platinum 33,3% =in A, Taso de Interés Promedio Anual de 26.49%, Comision Anual de $1,500 sin Wé4; Scotia Trovel Premium 28.4%
sin IViA, Tasa de Irterés Promedio Anual de 21,37%. Comision Anual de $2.250 sin IVA; Scotia Travel Workd Elite 27.9% sin v, Tosa de Interés Promedio Anual de 20.54%, Comisiin Anual de $3,900 sin VA; Trodicional Clasica 52.1% sin VA, Tasa de Interés
Promedio Anudl de 39.09%, Comisitn Anual de $450 sin VA: Tradicional Oro 49.2% sin VA, Tasa de Interés Promedic Anual de 38.51%, Comisidn Anucl de $630 sin VA; Tasa Baja Clasicn 43.4% sin A&, Tasa de Interés Promedio Anval de 33.06%, Comisiin
Anual de $450 sin 1a; Tasa Bajo Oro 41.09% sin (A, Tasa de Interés Prormedio Anual de 32.76%, Comision Anud de $630 sin VA Tasa Varioble. Bl plazo para ol caloulo del CAT es de 3 afios, I informacitn del producto esti sujela a camibios. CAT promedic
anudl colculada ol 31 de ogesto de 2013, Pora fines informiatives v de comparaciin, Para mayor informacian sobre téminos, condiciones, comisiones y requisites de contratacidn del producto, consulta nuestras sucursoles, llama al Centro de Atencitn Tekefonica
5728 1900 y 01 800 704 5500 o ingresa o wwwescotiobankcomumx Scotiabank Inveriat 5A no se hoce responsable por i prestociin de los servicios y/'o calided de les productos. En coso de que esdsta alguna reclkemacién relocionada con la colidad del
senvicio /o producto deberds remitirte con el establecimients comespondiente. Oferta exchisiva para Tarjetahabsentes Scotiabank inverlat. Taneta de Crédite Scotiabank es un products ofrecido por Scotiabank inverlot, SA. Institucidn de Banca Miltiple, Grupo
Fingnciero Scotichank Imverlak



Promocién no vélida con otras promociones. Vigencia del 15 al 18 de noviembre de 2013. Vélido en todos los
membresia. Membresias participantes individual y grupal. Sélo aplica para la compra de membres
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Adquiriendo tu membresia hasta
con'un 80% de descuento
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clubes de Sports World del pais, excepto preventas. Los meses de regalo sélo aplican para el titular de la
ia uniclub. Los descuentos varian por club, desde un 50% hasta el 82% de descuento.
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Shopping Online

lectrodomésticos, ropa, libros,

juguetes, muebles, accesorios

y hasta mascotas se pueden
comprar de forma rapida y segura
por medio del Internet.

Desde la comodidad de su casaq,
oficina, escuela, coche o donde se
encuentre se puede readlizar este
fipo de compras.

Digamos que el Internet es la tienda
mas grande del mundo en donde
se encuentran productos y marcas
de todo tipo y se puede pagar ya
sea con tarjeta de crédito o al mo-
mento de recibir el producto en la
puerta de su casa.

Sin lugar a dudas el shopping online
se ha posicionado como el referen-
te del comercio electrénico.

Son varios los portales en los que
se puede comprar via internet, en
cada uno de ellos se puede encon-
trar diferentes tipos de ofertas y pro-
mociones. Tanto en Europa como
en América del Norte es muy comun
esta prdctica, pues de manera facil
y segura se realizan compras.

Las soluciones de pago también
son rdpidas, seguras y en tiempo
real lo que permite al cliente hacer
compras en comercios de cualquier
parte del mundo y pasar de manera
directa a fravés de su cuenta ban-
caria.

Con este tipo de compras online se
puede renovar guordorropglb re-

Por Marisela Ortiz Castaneda

modelar su casa sin cansarse, en to-
tal comodidad, seguridad vy recibir
el pedido en la puerta de su casa
con envio gratuito.

En caso de necesitarlo, las compras
online fambién cuentan con el servi-
cio de cambio o devolucién de ma-
nera gratuita, realizadas con profe-
sionalismo y rapidez.

Cabe senalar que en 1991 se inau-
gurd este sistema de compras via
internet, en ese entonces existian
pocos portales quienes que ofre-
cian sus servicios y obviamente la
cantidad de productos también era
menor.

Hoy en dia todo ha cambiado y
mucho, ahora la oferta es cada vez
mds rica, afractiva y prdcticamente
se puede comprar de todo por este
medio, desde articulos para el ho-
gar, personales, deportivos, para ne-
gocios, juguetes, vigjes, en fin todo
lo que usted requiera y millones de
personas ya realizan sus compras
de esta manera.

Datos proporcionados por la Aso-
ciacién Mexicana de Internet (AM-
PICI) demuestra que a 6 de cada 10
internautas le son atractivas las pro-
mociones de los portales.

De tal manera que el 36% de inter-
nautas en México ha realizado algu-
na compra por internet y en el 2011
habia 40.6 millones de personas.

La Unica pequena desventaja que
tiene este tipo de compras es el pro-
ceso de pago que aun sigue gene-
rando desconfianza en una pobla-
cién menor.
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Con el fin de reac-
tivar la economia
de los mexicanos,
fomentar el con-
sumo y mejorar la
calidad de vida
de las familias en
esta edicidbn del
Buen Fin, las auto-
ridades hacenda-
rias han propuesto
una rifa.
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¢De qué forma apoya el Buen Fin

a la economia nacional?

reactivar la economia mexica-
nay fomentar el consumo de los
mexicanos, se cred el denominado
Buen Fin que en esta ocasidén se llevo-
rd a cabo del 15 al 18 de noviembre.

Teniendo como principal objetivo

lidefonso Guajardo Villarreal, se-
cretario de Economia, anuncié
que con el Buen Fin se espe-
ra superar en un 12% las ventas
en relaciébn al ano pasado.

Guajardo Villarreal sefiald que esta
iniciativa del sector privado ha ge-
nerado grandes beneficios tanto a
la poblacién como a los sectores
comercio e industria.

Del mismo modo apunté que el
Buen Fin no sélo fortalece a la eco-
nomia familiar sino también al sec-
tor comercio y de servicio. En esta
ocasién se han sumado a esta emi-
sién del Buen Fin 2013 los estados de
Morelos, Sinaloa, Veracruz, Nayarit,
Zacatecas, Puebla, Tlaxcala, Yuca-
tan, Chihuahua, Campeche, Coahui-
la, Guerreo y Estado de México.

Cabe senalar que con el objetivo
de que se incentive la economia
mexicana, el gobierno federal apo-
yard adelantando una parte de
los aguinaldos a los trabajadores.

Del mismo modo la Confedera-
cién de Cdamaras Nacionales de
Comercio, Servicios y Turismo (Ca-
naco) informd que pese a que el
crecimiento econdémico del pais
ha sido menor en los Gltimos me-
ses, éste no afectard al programa
de descuentos del Buen Fin que se
espera deje una derrama econé-
mica de 160 mil millones de pesos.

Este ano la ventaja que tendrd el
Buen Fin es que con el objetivo de
incentivar el consumo, tendrd pre-
mios para los clientes.

Por Marisela Ortiz Castaneda

La Secretaria de Hacienda
y Crédito Publico rifard 250

millones de pesos entre los
consumidores.

Con respecto a este sorteo el cual
estd avalado por el Gobierno Fe-
deral, se sabe que se repartirdn 250
millones de pesos en premios que
se hardn a través de la compra de
diversos productos en el sector for-
mal por medio del ticket de compra,
que se ingresard a una témbola y
si resulta ganador se le regalard la
misma cantidad de la compra.

Este reembolso beneficiard a casi
200 mil personas y serd un progra-
ma de descuento que no afectard
a las ventas de la temporada navi-
dena.

Para los expertos en economia, este
programa serd la “tabla de salva-
cién” del comercio al reactivar la
economia y las ventas revertirdn
la tendencia negativa del sector
al romper cuatro meses de caidas
consecutivas.

dna mads barato del ano.
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- Gana 20 viajes dobles a la

Copa Mundial de la FiFA 2014

J y mas de mil premios,

0. comprando productos Sony
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1.Compra
2.Registra
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Ay .2 i  4.Gana

Para mayor informacién visita:

WWW. sony com. mx/ mundial
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